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	3
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	3
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	修 習 別
	專業選修

	
	類 別
	一般課程

	本 課 程 培 養 學 生 下 列 知 識 ： 在管理實務情境中，學生學習流通業進階管理知識，能讓學生獲得更多實務應用與心理適應的機會。本課程採用
個案模擬與競賽培養學生在流通業管理之能力 ，從中學習如何應用個人專業技巧並體驗團隊合作之學習態度。學
生在本課程可養成與塑造流通業管理人才之特質與實務能力，並引導自我學習如何自我學習流通業即時性知識。
1.依據商品經銷策略，執行通路管理。
2.協助經銷商及零售通路進行銷售活動。
3.針對經銷通路提供銷售訓練。
4.規劃及執行商品通路策略。
5.評估銷售相關資訊以協助銷售決策及管理。
6.擬定並執行商品進出貨管理流程。
7.溝通表達
8.持續學習、問題解決
9.人際互動、團隊合作
In managerial practice, students learn advanced management knowledge on the distribution industry, and are also able to themselves obtain the opportunity for more practical applications and psychologically adapted. This course uses case simulation and competition to adopt in the managerial ability of the distribution industry. The students

learn the attitude how to show their professional skills and experience hot to adapt teamwork. In this course, students can be expected to develop and craft the characteristics of the distribution industry, and lead themselves learn how

to self-study the real-time knowledge of distribution industry.
每 週 授 課 主 題 第01週：課程介紹─說明教學進度、內容、與評量方式等
第02週：個案分析技巧與理論
第03週：行銷贏家遊戲軟體簡介、線上操作並介紹競賽遊戲規則與分組
第04週：模擬個案1-藥品產業
第05週：模擬個案2-鞋品產業
第06週：模擬個案3-服飾產業
第07週：模擬個案4-自行車產業
第08週：行銷贏家期中經營決策實測與報告
第09週：實務個案1-王品集團
第10週：實務個案2-納智捷LUXGEN
第11週：實務個案3-喬山科技
第12週：實務個案4-HTC
第13週：實務個案5-Google
第14週：實務個案6-拓凱實業
第15週：啤酒遊戲軟體簡介、由啤酒遊戲進入系統思考的領域
第16週：啤酒遊戲分組競賽、決策結果分享與討論
第17週：元旦放假
第18週：期末個案競賽
成 績 及 評 量 方 式 期中競賽：30%

期末分組報告與競賽：30%


課堂參與討論：40%
證 照 、 國 家 考 試 及 競 賽 關 係
■校外競賽
主 要 教 材
1.教師自編教材(教科書)
參 考 資 料 本課程無參考資料!
建 議 先 修 課 程 本課程無建議先修課程
教 師 資 料
教師網頁：None
E-Mail： p0042778@fcu.edu.tw
Office Hour：
分機:



[關閉] [列印]
尊重智慧財產權，請勿不法影印。
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流通連鎖專業實戰能力。�
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職場所需資訊能力。�
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良好企業倫理、工作態度與團隊合作能 力。�
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問題解決、終身學習與創新能力。�
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職場所需語文能力。�
�
�
�
✔�
�
�









