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本課程培養學生下列知識： 以多層次傳銷產業為例，建立上課學生對商業活動型態應有的認識、瞭解傳銷基本概念與實務運作，為將來投入 職場做準備。





1.認識傳銷產業，建立正確的認知


2.了解傳銷法令規範


3.獲得商業行銷活動的核心基礎知識


4.認識傳銷基本的概念與實務運作技能


5.培養正確的態度與認知，為日後進入職場做準備





By exploring the Multi-level Marketing industry, the students can study and establish the knowledge for commercial activities and understand business operation practices.





每週授課主題 第01週：課程導論 第02週：認識多層次傳銷產業


第03週：行銷心理學與實務(一)


第04週：行銷心理學與實務(二)


第05週：顧客經營與服務(一)


第06週：顧客經營與服務(二)


第07週：建立正確的觀念與態度


第08週：情緒管理


第09週：如何銷售


第10週：培訓經營團隊(一)


第11週：培訓經營團隊(二)


第12週：激勵你的團隊(一)


第13週：激勵你的團隊(二)


第14週：激勵與目標設定


第15週：培養管理技能


第16週：管理你自己-時間、經濟、健康


第17週：魅力領導


第18週：期末考





成績及評量方式





證照、國家考試及競賽關係 本課程無證照、國家考試及競賽資料。





主要教材


2.直銷經理的第一本書(Making Millions in Direct Sales)(教科書)


3.MLM Nuts and $ Bolts(how to build a network marketing business )(教科書)�
�









