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	保險金融之實務能力。
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本課程無參考資料!
建議先修課程 本課程無建議先修課程
教師資料
教師網頁：http://www.cyut.edu.tw/~mhtang/ E-Mail： mhtang@cyut.edu.tw
Office Hour： 星期一,第1~2節,地點:T2-1033; 星期四,第1~2節,地點:T2-1033; 分機:7301、4202
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本課程培養學生下列知識： 本課程主要重點為保險代理人、經紀人等保險輔助人證照考試輔導，透過本課程循序漸進的課程安排，可幫助有 志學生考取高級證照，使學生在就業市場中與一般學生差異化，具體提高學生之就業競爭力。





1.人身保險代理人證照考試輔導


2.人身保險經紀人證照考試輔導


3.幫助有志學生考取高級證照，使學生在就業市場中與一般學生差異化，具體提高學生之就業競爭力





This course emphasis on the preparation of the exams for insurance auxiliary personnel certificates: the certificates for the insurance agent and insurance broker. Proceeds in an orderly way, the curriculum arrangement of this course might help the students to successfully acquire these certificates, differencing the student in the employment market and elevates the students’ competitiveness.





每週授課主題 第01週：人身保險經營概念 第02週：人身保險經營概念


第03週：保險的組織


第04週：保險的組織


第05週：保險契約與影響因素


第06週：保險契約與影響因素


第07週：消費者購買行為及心理


第08週：消費者購買行為及心理


第09週：行銷研究、規劃與管理


第10週：行銷研究、規劃與管理


第11週：市場區隔及目標市場


第12週：市場區隔及目標市場


第13週：訂價策略與保險費結構分析


第14週：訂價策略與保險費結構分析


第15週：推廣促銷策略


第16週：推廣促銷策略


第17週：人身保險行銷制度


第18週：人身保險行銷制度





成績及評量方式 學習態度：50% 平時作業及出席：50%





證照、國家考試及競賽關係


■人身保險業務員


■人身保險代理人


■人身保險經紀人





主要教材


2.補充教材(教科書)


3.人身保險行銷概要,保險事業發展中心編著(教科書)
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