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本課程培養學生下列知識： 認識保險行銷理論。





1.使學生具保險行銷研究及理論等相關基本知識


2.使學生能熟悉保險行銷理論及應用在銷售及行銷企劃上


3.使學生具保險金融從業人員及研究人員之專業態度


4.可做為學生未來學習行銷研究之基礎


To make students know the theory of insurance marketing.　





每週授課主題 第01週：課程介紹 第02週：保險行銷環境介紹


第03週：相關國際期刊論文導讀


第04週：相關國際期刊論文報告


第05週：相關國際期刊論文報告


第06週：相關國際期刊論文報告


第07週：相關國際期刊論文報告


第08週：行銷通路介紹


第09週：行銷通路介紹(二)


第10週：行銷通路介紹(三)


第11週：消費者行為


第12週：市場區隔


第13週：國內外相關保險行銷議題探討


第14週：國內外相關保險行銷議題探討


第15週：國內外相關保險行銷議題探討


第16週：國內外相關保險行銷議題探討


第17週：期末報告


第18週：期末報告





成績及評量方式 口頭報告：50% 學習態度：30%


平時作業及出席：20%





證照、國家考試及競賽關係


■壽險管理人員


■人身保險代理人


■人身保險經紀人





主要教材


2.LOMA, Life insurance marketing(教科書)


3.Handbook of insurance, Georges Dionne (教科書)


4.Life and health Insurance Marketing, Dennis W. Goodwin, FLMI, LOMA. (教科書)
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