朝陽科技大學
100學年度第1學期教學大綱
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	休閒事業管理基礎知識運用能力。
	✔
	
	
	
	

	休閒理論與實務應用能力。
	✔
	
	
	
	

	休閒產業經營與服務管理能力。
	
	
	✔
	
	

	休閒事業調查與分析能力。
	
	
	
	
	✔

	休閒企劃與活動規劃能力。
	
	
	✔
	
	

	專業倫理與團隊合作能力。
	
	
	
	
	✔

	口語表達與溝通協調能力。
	
	
	
	
	✔

	國際視野與自主學習能力。
	
	
	
	
	✔


主 要 教 材
2.真好用! 市場分析與銷售管理的100套Excel應用技巧(教科書)
3.實用超滿載!銷售圖表．估價單~快速搞定的150個Excel自動表單(教科書)

參 考 資 料 本課程無參考資料!
建 議 先 修 課 程 本課程無建議先修課程
教 師 資 料
教師網頁：http://www.cyut.edu.tw/~jwchen/ E-Mail： jwchen@cyut.edu.tw
Office Hour： 星期一,第5~6節,地點:R-253; 星期二,第3~4節,地點:R-253; 分機:7458、7816
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本 課 程 培 養 學 生 下 列 知 識 ： 藉由課程教授商品銷售管理理論與實務系統表單操作填寫，讓學生學習進銷存間之關係與如何有效控管庫存商


品，進而擬定庫存行銷策略。





1.了解銷售管理基本理論


2.了解商品庫存管理理論與實務操作


3.學習商品庫存行銷策略與實務企劃撰寫





1.Learning the basic theory of sports marketing and management. 2.Learning the importance of sports marketing and management. 3.Learning how to manage the stock of product. 4.Project planning and designing.





每 週 授 課 主 題 第01週：課程內容介紹:包含評量與授課方式


第02週：運動用品市場概況


第03週：銷售管理概論+隨堂作業一(連鎖運動用品店資料蒐集與彙整)


第04週：隨堂作業一(分組報告--連鎖運動用品店)


第05週：銷售工作中常見的票據設計(估價單/請款單/收據單)


第06週：銷售記錄管理


第07週：銷售報表編制


第08週：票據設計.銷售報表實作練習


第09週：期中考試


第10週：業界專家協同教學I


第11週：業界專家協同教學II


第12週：業界專家協同教學III


第13週：業界專家協同教學IV


第14週：業界專家協同教學V


第15週：業界專家協同教學VI


第16週：銷售圖表製作與分析


第17週：商品庫存管理


第18週：期末考試





成 績 及 評 量 方 式 隨堂模擬測驗：10%


期中考：20%


期末考：20%


技術操作：10%


學習態度與出席率：20%


隨堂作業：20%





證 照 、 國 家 考 試 及 競 賽 關 係 本課程無證照、國家考試及競賽資料。�
�









